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ldeen zur eMobilitat finden sich in fast allen Unternehmen

Reinhard Stiick, Inhaber der gL -Beratung fiir KMLU und Ralph
Strobel, Geschaftsfuhrer der BER Marketing GmbH bieten
zusammen Workshops zur Firdermittelberatung im Bareich
der Neuen Mobilitdt an. Angesprochen werdan mit dem An-
gebot alle kleinen und mittelstandischen Untemehmen, die
im Bareich der Elektromobilitdt tatig sind und Untersttzung
bei der Beantragung von Fordergeldem benitigen.

Im Rahmen dieser kompakten Innovations-Workshops kom-
men ausgewdhite Mitarbeiter der jeweiligan Unternahmen
Zusammen, um gemeinsam an einer Strategie zu arbeiten.
Wihrend der ganztidgigenVeranstaltung warden die Starken
und Schwichen des eigenen Angebots analysiert und im
Vergleich zu Mitbewerbern evaluiart. Welche Kompetanzen
bietet das eigene Unternehmen in welchen Bereichen und
wodurch unterscheidet sich das Angebot von den einschla-
gigen Konkurrenten auf dem Markt? Aus diesen Ergebnissen
werdendanninder Regeldrei Projektideen herausgearbeitet,
die in Hinblick auf einen Firderantrag erfolgreich scheinen.

Fiir Innovationen in der eM obilitit gibt es verschiedene For-
men der staatlichen Unterstlitzung

wZwei Dinge waren bei der Durchfihrung und der Leitung
des letzten Workshops ganz wichtig: Yon Beginn an ha-
ben wir den Blick auf die Chancen zur Erlangung eines ca.

MEL'E MOBILITAT

140.000 Euro Zuschusses aus dem ZIM-Solo-Programm
des Bundeswirtschaftsministeriums und die Mglichkeaiten
einer erfolgreichen Yermarktung gerichtet. Denn technolo-
gische Kompetenz und innovative [deen sind die eine Seite
der Medaille, gefirderte Risikoteilung won Seiten des Staa-
tes sowie der frihe Blick auf den wirtschaftlichen Erfolg die
andere Seite. Denn: Dber 70% aller Innovationen scheitern,
meistens, weil sie nicht richtig durchdacht waren, hiufig,
weil nicht frihzeitig an die Yermarktung gedacht wurdes,
so Ralph Strobel zum Workshop mit einem mittelstandi-
schen Untermehmen aus Oberschwaben. »Dieses Yorgehen,
alle wesentlichen Aspekte von Anfang mit einzubeziahen,
kommt in der Regel bei allen Beteiligten hervorragend ans,
50 Strobel weitar.

So wenig Theorie wie nitig, aber so viel Praxiserfahrung
aus vielen verschiedenen Amvendungen und aus den bisher
erfolgten Prozessen der Antragstellung wie mbéglich. Das
zahlt sich aus. »Wir haben die favorisierte |dee noch awai
Tage sacken lassen, dann war klar: Wir stellan den Antrag.
Mach einer weiteren rund 3-stlindigen gemeinsamen Runde
zu den Details der Projektskizze ging es los und nach drei
Monaten hatten wir die Zusage aus Berin und die Bitte, die
Mittel abzurufen. Besser kann es garnicht laufen, wann man
sichvorher die richtigen Gedanken macht. Immerhin geht es
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hier um ein Umsatzdguivalent von rund 3 Mio. Euro und der
administrative Aufwand im Unternehmen ist mehr als Ober-
schaubare, ergdnzte Reinhard Stack. Mittlerweile [duft das
Projekt in Phase 2 und die Markteinfobrung im kommenden
Jahr riickt in den Fokus.

#Mit der Genehmigung des ZIM-Salo-Zuschusses hat man
das Recht zur Forderung sogenannter unterstdtzender
Dienstleistungen, und zwar mit 50% bis so.o00 Euro, ein
echterVorteilz, sagt Ralph Strobel, Co-Leiter des Workshops
und Vermarkiungsexperte. »Mit diesem Zuschuss kann
man nicht nur die wichtigen Marki- und Kundenrecherchen
angehen, sondem auch die Umsetzung vieler Magnahmen
wig Messeaufiritte, Vertriebsunterstitzung, Dokumenta-
tiznen, die Zertifizierung und vieles mehr. Oder man kann
sich rechizeitig wie hier um den Aufbau eines Key Account
Managements kimmem und so schon frihzeitig die Struk-
turen aufbauen. Die am Projekt beteiligten Mitarbeiter sind
stolz und motiviert, und freuen sich, dass ihre ldeen den
Weg in den Markt finden werden. Und einige der ldeen aus
dem Innovations-Workshop, der im Obrigen auch mit 50%
bezuschusst werden kann, sind noch so prasent, dass der

nachste gemeinsame Termin schon vereinbart istw, erklarte
Strobel abschliefend.




