
 
 
Veranstaltungshinweis 
 

Innovative Geschäftsmodelle erkennen, entwickeln und 
umsetzen 
Die VEND consulting GmbH bietet über das Netzwerk Nordbayern ein Seminar zur 
Entwicklung von Geschäftsmodellen an 
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Beratung auf den Punkt! 

 Kontakt: 
 
 VEND consulting GmbH 
 Burgschmietstraße 2-4 
 90419 Nürnberg 
 
 Tel. +49 (0) 911 373 000 10 
 Fax +49 (0) 911 373 000 29 
 
 pr@vend-consulting.de 
 www.vend-consulting.de 
 

 
Die Entwicklung des eigenen Geschäftsmodells wird bei Unternehmensgründern, aber auch 
bei mittelständischen Unternehmen, oftmals intuitiv aus der Leistung des Unternehmens 
und nicht konzeptionell angegangen. Nicht zuletzt deswegen scheitern Unternehmer mit 
ihren Ideen, weil mittelfristig die Basis für deren Geschäftstätigkeit fehlt.  
 
Welchen Nutzen stiftet das Unternehmen, wo entsteht die Wertschöpfung und wie wird wo 
Geld verdient? Eine Frage, die weithin unterschätzt wird, ist, wie gut kenne ich meine 
Branche? Das sind elementare Fragen, die mit einem strategisch, gut durchdachten 
Geschäftsmodell beantwortet werden.  
 
Dr. Alexander Brem, Geschäftsführer, und Nico Kreusel, Berater der VEND consulting 
GmbH, verfügen über große Erfahrung aus unterschiedlichen Beratungsprojekten. Als 
Referenten des Netzwerk Nordbayerns teilen Sie ihr Know-how und unterstützen Sie bei der 
Entwicklung eines Geschäftsmodells.  
 
In praxisnahen Übungen werden die folgenden Fragen erschlossen: 
 

§ Was ist ein Geschäftsmodell und wie sieht ein solches im Detail aus? 
§ Was kennzeichnet erfolgreiche Geschäftsmodelle? 
§ Wie kann ich ein Modell für mein Konzept bzw. mein Unternehmen erarbeiten? 
§ Wie wird ein Geschäftsmodell weiterentwickelt und in den Businessplan mit 

eingebunden? 
 
Das Seminar findet am 14.07.2010 von 16.00 - 20.00 Uhr in Nürnberg statt. 

 
Weitere Informationen und die Möglichkeit zur Anmeldung finden Sie unter: 
http://bit.ly/bYFLEb 
 
 
 
 
 
 
 
 
Über die VEND consulting GmbH 
 

Die VEND consulting GmbH bietet eine marktorientierte Unternehmensberatung, die aus einer 

prozessorientierten Perspektive Beratung nicht nur auf den Punkt bringt, sondern sie auch effizient 

umsetzt. Ziel der Beratung ist primär die Implementierung effektiver und zeitgleich effizienter 

Prozesse auf Basis derer nachhaltige Wettbewerbsvorteile generiert werden können.  

 

Das Unternehmen und die Marke VEND stehen für innovative Techniken und wissenschaftlich 

fundierte  Methoden in den Bereichen der strategischen Geschäftsfeldentwicklungen (Business 

Development & Finance), der Kundenwirtschaft sowie des Prozess- und Projektmanagements. 


