


„ Auch zukünftig mit guten 
  Produkten erfolgreich sein.“

Abheben vom Wettbewerb
ist die Antwort auf den zunehmend stärker 

werdenden globalen Wettbewerb.

Hervorragende Produkte 
alleine sind keine Gewähr für eine weiterhin 

positive Geschäftsentwicklung.

denn

Neue Konzepte in der 
Kommunikation 
zur klaren Positionierung und eindeutigen 

Abgrenzung zum Wettbewerb bringen Ihnen 

den entscheidenden Vorteil.

deshalb



Vom Wettbewerb durch 
Kommunikation abheben

heißt

• direkter die eigenen Vorteile nennen

• Kaufargumente am Kundennutzen 

 ausrichten

• die entscheidende emotionale Ebene  

 Ihrer Kunden ansprechen

• Ihr Unternehmen als Ganzes über Ihre  

 Leistung klar positionieren

Die Basis für Ihren Erfolg

durch

• Erhöhung der Marktdurchdringung

• Entwicklung neuer Märkte

• Einführung neuer Produkte

• Umsetzung neuer Strategien

www.fuhrmann-strat-komm.de

vom Angebotsdesign

  bis zum Messeauftritt
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Die Verbindung von Technik, 
 Vertrieb und Marketing.

Marketing
MBA Industrie- 

marketing und 

technischer Vertrieb

Technik 
Dipl.-Ing. 

TU München

Vertrieb
15 Jahre Vertrieb 

erklärungsintensiver 

Systemlösungen 

(Maschinenbau)

Komplexe technische Zusammenhänge 

verlangen überzeugende Kommunika tion.

Marketing für den Maschinen- und Anlagen- 

bau setzt technisches Grundverständnis und 

Erfahrung voraus.

Ich verbinde als Techniker mit Marketing-

expertise beide Welten ideal miteinander.

Unser Gespräch wird Ihnen die

neuen Perspektiven zeigen. 

Permanente Verbesserung 

sichert Ihre Zukunft

Martin
Fuhrmann Marketing
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