
Perlitz Strategy Group: Making Strategies Happen...

www.perlitz.com„Making strategies happen“

Strategien Wirklichkeit werden lassen

Als international tätiger Spezialist verbindet PSG einzigarti-
ges Methodenwissen mit umfassender Branchenkompetenz. 
PSG berät mittelständische und große Unternehmen unter-
schiedlichster Branchen in strategischen Managementfragen. 
PSG wurde 1996 als Spin-Off der Universität Mannheim von Prof. Dr. Manfred Perlitz, damaliger Inhaber des Lehrstuhls 
für Internationales Management, gegründet. 

Vier Unternehmensbereiche

PSG gliedert sich in vier Unternehmensbereiche und bietet damit Full Service im strategischen Management:

Verbindung von Beratung und Informationstechnologie - alles aus einer Hand

Zur effizienten Unterstützung der strategischen Unternehmensführung hat PSG für unterschiedliche Anwendungs-
bereiche Software entwickelt, die auf kundenindividuelle Bedürfnisse angepasst wird. Das Spektrum der Software 
umfasst Analysetools, Bewertungsinstrumente, kennzahlenbasierte Controlling-
systeme und Strategieportfolien. Unsere Kernprodukte sind der StrategyPlanner 
für die strategische Planung, der modular aufgebaute PipelinePlanner für Inno-
vationsmanagement, sowie die VASA Tools für Vertrieb & Marketing und Service. 

Durch das Zusammenspiel von Methoden, Branchen und Tools verfügt PSG
in den Bereichen Strategie, Vertrieb und Innovationsmanagement über eine einzigartige
Marktstellung! Ihr Vorteil: Full-Service aus einer Hand. 

Management Consulting

Research

Management Software

Executive Training

Spezialisten in den Bereichen Strate-
gie, Innovation, Vertrieb & Marketing, 
Service & After Sales und Controlling 
bieten Methodenwissen und 
Branchenkompetenz

Informationsspezialisten übernehmen 
die Recherche, Analyse und Aufberei-
tung von Daten und Fakten

Bereitstellung von Werkzeugen zur 
effizienten Unterstützung der stra-
tegischen Unternehmensführung in 
den Bereichen Strategie, Vertrieb und 
Innovation 

Wissensvermittlung in Management-
seminaren, Workshops und firmenin-
dividuellen Inhouse-Schulungen

Wissen Effizienz

Methoden

Fähigkeiten



Kontakt

Perlitz Strategy Group GmbH & Co. KG
Joseph-Meyer-Straße 13 - 15
68167 Mannheim, Deutschland
Telefon: +49 621 150 42-0
Website: www.perlitz.com

Ihre Ansprechpartner

Management Consulting
Andreas Offinger, Geschäftsführer
Telefon: +49 621 150 42-24
Mobil: +49 160 712 1361
E-Mail: andreas.offinger@perlitz.com

Management Software
Klaus Schug, Geschäftsführer
Telefon: +49 621 150 42-25
Mobil: +49 151 1426 2564
E-Mail: klaus.schug@perlitz.com

Executive Development
Prof. Dr. Randolf Schrank, Geschäftsführer
Telefon: +49 621 150 42-26
Mobil: +49 171 868 1168
E-Mail: randolf.schrank@perlitz.com

Branchenkompetenz

Aufgrund jahrelanger Zusammenarbeit haben sich spezifische Branchenkompetenzen etabliert, die wir in den Compe-
tence Centern AMM und PHC zusammengefasst haben:

Leistungen

PSG hat ihre umfangreiche Projektkompetenzen in fünf Bereichen gebündelt:

Internationale Projektkompetenz

PSG verfügt über Projekterfahrung in über 30 Ländern und beschäftigt rund 40 hochqualifizierte Mitarbeiter, die unse-
ren Kunden weltweit zur Seite stehen. Getreu dem Motto „Think global, act local!“ unterstützt PSG Unternehmen seit 
vielen Jahren bei ihren Internationalisierungs- und Globalisierungsvorhaben. Dies gilt vor allem für die Identifikation 
und Bearbeitung relevanter Märkte.

Referenzen (Auszug)

Automobil

Maschinen-/Anlagenbau

Metall/Elektro

Pharma/Healthcare

Chemie

OEM/OES, Zulieferer (Tier-One, Tier-Two, Tier-Three)

Maschinenbau, Anlagenbau, Zulieferer

Metallverarbeitung, Elektrotechnik

Pharmaindustrie, Biotechunternehmen, Medizintechnik

Basischemie, Fein- und Spezialitätenchemie, Chemische
Zwischenprodukte

STRATEGIE

 ▪ Strategieentwicklung

 ▪ Internationalisierung

 ▪ Restrukturierung

 ▪ Enterprise Risk 

Management

INNOVATION

 ▪ Innovationsstrategien

 ▪ Innovationsprozesse

 ▪ Innovationsportfolios

 ▪ Innovationscontrolling

VERTRIEB & MARKETING

 ▪ Kundendurchdringung

 ▪ Marktausschöpfung

 ▪ Steuerung

 ▪ Preis

SERVICE & AFTER SALES

 ▪ Service Sales

 ▪ Service Delivery

 ▪ Service Steuerung

 ▪ Service Preis

CONTROLLING

 ▪ Management Reporting

 ▪ Kennzahlensysteme

 ▪ Performance 

Benchmarking

 ▪ Planung / Forecast


