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Wir steigern Umsatz !

Wachstum durch Umsatzsteigerung. Wussten Sie, dass Verkaufer nur 10% ihrer
Arbeitszeit auf aktives verkaufen beim Kun-
Generiert durch eine Steigerung der Effizienz den verwenden? auelle: studie proudfoot consulting.

lhres Vertriebes. Das ist unser Kerngeschaft, Ak, Ve rkauf:

Ausfallzeit; 7% 10%
und lhr Gewinn. - Wir machen Umsatz!

Bus. Dev.; 10%

In schwierigen Zeiten steigern Unternehmer ih- Reisezeil; 30%
ren Umsatz und Ertrag durch neue, zielgerichte-
te Mallnahmen in Marketing und Vertrieb mit
kurzfristiger, aber nachhaltiger Wirkung.

Problemlésung;
16%

Verwaltung;
Unser Ziel ist es, Sie individuell und praxis- 2
orientiert bei der Optimierung |hres Vertriebes
zu unterstitzen und lhre Umsatze dadurch dau- /
erhaft zu steigern. o SALESperformance Analyse
o SALESconsulting
Als Berater analysieren wir lhre vertriebliche « SALEScoaching

Ist - Situation, geben Handlungsempfehlungen
die kurz— und mittelfristig wirken und implemen-
tieren diese gemeinsam mit |hrem Team. « SALESrecruit

e SALESteam
Als Interim Manager setzen wir um, uber- « SALES/ead

bricken Vakanzen und unterstitzen Sie aktiv
im operativen Tagesgeschaft. Bis zum Erfolg. \ /

TEL: +49(0)841-12 22 623 =+ MAIL: INFO@SALES-GROUP.DE

o SALESinterim




ANALYSIEREN

SALESperformance Analyse

checkt lhren gesamten Ver-
triebsprozess. Von der An-
frage Ihrer Interessenten,
uber Angebote, Erreichbar-
keit, Verhalten in Kundenge-
sprachen und Preisverhand-
lungen bis hin zur Projekt-
qualifizierung und Ilhrer
internen Ablaufe. Auch den
Vertrags Abschluss.

In einer S.W.O.T. Analyse
zeigen wir |hnen ,kurz und
knackig® neue Potentiale
und die Risiken auf.

In einem SALEScheck
sehen wir uns die wichtigs-
ten Themen in lhrem Ver-
trieb an und erarbeiten
Handlungsempfehlungen,
die in der Umsetzung auch
erste Wirkung zeigen. Eine
weitere, ausfuhrliche Analy-
se kann bei Bedarf folgen.

TEL:

+49(0)841-12 22 623

BERATEN

SALESconsulting

hilft Innen in allen Fragen des
Vertriebes. Ob  Vertriebs-
Strategie, Marktanalyse, Ver-
triebswege oder Vergutungs-
modelle, wir erarbeiten lhre
Lésungen zur Umsatz- und
Ertragssteigerung und setzen
dann unsere Handlungs-
empfehlungen gemeinsam
mit Ihnen um.

Unsere Erfahrungen aus der
Praxis in allen Vertriebs-
wegen und allen mdglichen
Vertriebsmodellen helfen Ih-
nen, zum nachhaltigen Er-
folg. Sie haben noch keine
klare Vertriebsstrategie? Wir
erarbeiten diese fur Sie und
setzen diese dann auch um.

SALEScoaching trainiert ef-
fektiv lhre Vertriebsmitarbei-
ter, Manager oder Vertriebs-
partner im Tagesgeschaft.

WEB:

UMSETZEN

SALESinterim Management

verstehen wir als aufga-
benorientierte oder zeitlich
begrenzte Erfullung von
FUhrungs- und Vertriebs-
aufgaben. Wir Uberneh-
men operative Verantwor-
tung, sind flexibel wie ein
externer Manager und im
Unternehmen integriert wie
eine interne Fuhrungskraft.

SALESI/ead generiert neue
Kunden und Projekte mit
hoher Effizienz, ohne lhre
Organisation zu belasten.

Wir akquirieren zielorien-
tiert |hre Wunschkunden
oder bearbeiten lhre B-
und C- Kundenpotentiale.

SALESrecruir findet die
Lrichtigen® Mitarbeiter oder
Vertriebspartner, die wirk-
lich zu Ihnen passen.
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Auszug aus unserer Kunden-, Referenz- und Projektliste

ARCOR AG
British Telecom PLC.
Concurrent Computer Inc.
DATUS AG
Fujitsu - ICL
HAITEC AG
Informix Software GmbH (IBM)
NOKIA Data GmbH
Onlinoo GmbH & Co. KG / ToTango GmbH
OPM Inspire GmbH
sales and more GmbH
SAS Institute GmbH
Unicity Network Inc.
UUNET Deutschland GmbH
VIAG Interkom GmbH & Co. KG
Biocomfort GmbH & Co. KG
GRUNDIG Business Systems
RA-MICRO Software GmbH
SYNERGY Worldwide
DUBLI.COM Ltd.
United Internet AG / 1&1 Internet AG
Kleemann GmbH
EWE TEL GmbH

Philips Austria GmbH / Philips Deutschland GmbH
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