Vertriebs-Aufbau
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Markte

Sie bendtigen rasch qualifiziertes Vertriebspersonal?

Wir wissen, wie wichtig die Auswahl von Vertriebsmitarbeitern fir Sie
ist und dabei unterstiitzen wir Sie mit unserem 4 Punkte Programm
fur effektives und effizientes Recruitment:

45uccess

Das Anforderungsprofil

Gemeinsam mit lhnen erarbeiten wir das optimale Kandidaten-Profil. Neben
den Hard-Skills ber(cksichtigen wir selbstverstandlich auch die Soft-Skills.
Gerne informieren wir uns Uber lhre Produkte, die Unternehmensphilosophie,
das Bezahlungssystem und verschaffen uns einen Eindruck von den Fiihrungs-
kréften!

® Unser Recruitment

Wir nutzen zeitgeméaBe Suchstrategien und Auswahlverfahren. Unser groBes
Netzwerk beziehen wir selbstverstandlich mit ein! Mit Leidenschaft fihren wir
mit potentiellen Kandidaten detaillierte Bewerber-Gesprache, je nach
Vertriebsposition persdnlich oder telefonisch.

® \orstellung ausgewdhiter Kandidaten

Ganz wie Sie es wiinschen stellen wir Ihnen die Kandidaten mit einem aussa-
gekraftigen Kandidaten-Dossier per Direktanbietung oder im Rahmen einer
Informationsveranstaltung vor.

©® lhre Entscheidung

In Ihrem ersten personlichen Gesprach mit dem Kandidaten entscheiden Sie,
ob die Chemie stimmt und stimmen die Details der angestrebten Zusammen-
arbeit ab.

Wir haben die Lésung!

Ihre Vorteile auf einen Blick:

Sie ersparen sich die aufwandige Selektion der Flut von Bewerbungen
Sie sichern sich eine schnelle und zuverlassige Besetzung der Vakanzen
Sie gewinnen durch erhebliche Zeiteinsparung

Sie profitieren durch zielgerichtetes und diskretes Recruitment

Sie erhalten den Imageschutz lhres Unternehmens
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