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Als übergeordnete Instanz bietet die Mappe allge-

meine Informationen rund um perdata. Nach dem 

Matrjoschkaprinzip sind die Inhalte ineinander 

schachtelbar. Damit sind die enthaltenen Informa-

tionen von den 3 Branchenfoldern bis hin zu den 

branchenspezifischen Produktblättern zunehmend 

detaillierter und ausführlicher ausgearbeitet. 

Die Mappe ist durch den Einsatz eines sehr stabilen

Materials und einer Tasche mit großem Volumen 

vielseitig einsetzbar. Zum Beispiel kann bei 

Schulungen ein Notizblock und bei Presseterminen 

der Geschäftsbericht sowie weiteres Infomaterial 

beigelegt werden.
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Broschürensystem

Kunde  

perdata Gesellschaft für Informationsverarbeitung mbH, Leipzig

Branche  

Full-Service IT-Dienstleister

Aufgabe 

Entwicklung eines variabel zusammenstellbaren Broschürensystems.

Jedes Element soll sowohl einzeln als auch in Kombination mit den  

anderen Elementen genutzt werden können.

LÖSUNGEN FÜR DAS GESUNDHEITSWESEN

MIT LEISTUNGSFÄHIGER IT 

DEM WANDEL VORAUS
PRAXISBEWÄHRTE LÖSUNGEN 

FÜR IHREN UNTERNEHMENSERFOLG

MEHR POTENTIAL FÜR IHRE IT

PRAXISBEWÄHRTE LÖSUNGEN 

FÜR DIE VERSORGUNGSWIRTSCHAFT

MEHR ENERGIE FÜR IHRE IT

„IT nach Maß“ ist für perdata nicht nur Slogan, sondern Mittelpunkt des täglichen Handelns. 

Das bedeutet im Klartext: auch für schwierigste Herausforderungen in der Projektabwicklung immer 

eine passende, maßgeschneiderte Lösung für Sie zu fi nden.

 

Unser wichtigster Anspruch an uns selbst ist, Sie neutral und individuell zu beraten. Damit reduzieren 

Sie neben Ihrem Projektvolumen vor allem auch die Faktoren Laufzeit, Kosten und Risiko ganz 

er heblich. Sie werden schnell feststellen, dass die Zusammenarbeit mit perdata unkompliziert, fl exibel 

und direkt ist. Wir passen uns Ihren persönlichen Wünschen an und nicht umgekehrt. Garantiert!

 IT NACH MAß

VERTRAUENSVOLLE UND 
LEISTUNGSORIENTIERTE 

ZUSAMMENARBEIT

NACHHALTIGKEIT
Langfristige Optimierung von Profi tabilität 

und Wettbewerbsposition als Fokus unserer Arbeit

WERTSCHÖPFUNG
Substanzielle Wertschöpfung für

den Kunden als Ziel aller Projekte

KOMPETENZ
Umfassendes Fachwissen 

durch strikte Branchenorientierung

 GANZHEITLICHER IT-SERVICE

UMSETZUNGS-
ORIENTIERUNG
Konzeption und Implementierung 

in der Praxis als Einheit

perdata bietet Produkte und Dienstleistungen zur ganzheitlichen Abdeckung der IT-Wertschöpfungs-

kette Ihres Unternehmens an. Unser umfassendes Leistungsspektrum unterteilt sich in die Bereit-

stellung und Implementierung von Softwarelösungen und zugehörige bzw. ergänzende IT-Services 

wie Beratungsdienstleistungen, IT-Sourcing (Outtasking, Outsourcing), Anwendungsentwicklung 

und Training. Wir von perdata begleiten Unternehmen mit unseren Services und übernehmen die 

Verantwortung für die zielsichere IT-Unterstützung Ihres Geschäftserfolgs.

perdata Produkte und Dienstleistungen sind keine statischen Einzelelemente, sondern bauen aufein-

ander auf. Genau dieser umfassende Ansatz unterscheidet uns von anderen Beratungsunternehmen, 

Softwareherstellern oder Technologie- und Systemlieferanten und Rechenzentren. Wir konzipieren, 

realisieren, betreiben und betreuen Ihre IT-Prozesse. Gemeinsam mit Ihnen sorgen wir für eine 

permanente Weiterentwicklung und Optimierung Ihrer IT-Strukturen.

Das heißt für uns ganzheitlicher IT-Service aus einer Hand.

PRAXISBEWÄHRTE LÖSUNGEN 

FÜR IHREN UNTERNEHMENSERFOLG

MEHR POTENTIAL FÜR IHRE IT
 MEINUNGEN UNSERER KUNDEN

„Ein Portfolio von erfolgreichen Installationen und eine hohe Kundenzufriedenheit sind 

wichtige Evaluationskriterien für das Erreichen des Microsoft Gold Certifi ed Status. Diese 

Auszeichnung wird daher nur an die qualifi ziertesten und erfahrensten Partner vergeben. 

Mit perdata haben wir einen kompetenten Partner für die anspruchsvollen Infrastruktur-

Bereiche gewonnen, was beiden Unternehmen Synergien bringt. Diese Synergien verstärken 

die jeweiligen Kernkompetenzen und unterstützen den gemeinsamen Erfolg.“ 

Peter Szepan, Microsoft Partner Account Manager

„perdata besticht durch hohe Betriebskompetenz und hat diese durch effi zientes Beratungs-

Know-how ergänzt. Uns beeindruckt aber auch die Tiefe der Corporate-Identity-Implementie-

rung und die Ausprägung einer eigenen Firmenkultur in einem so jungen Unternehmen.“ 

Dieter Alschner, Vetriebsleiter HP Deutschland GmbH (Bund, Länder und Kommunen)

 MEINUNGEN UNSERER PARTNER

„Durch die enge Zusammenarbeit zwischen perdata und uns konnte eine Lösung entwickelt 

werden, die in all ihren Funktionalitäten von unseren Anwendern im Klinikum akzeptiert wird 

und die den hohen Erwartungen an die Arbeitserleichterung und Zeitersparnis gerecht wird.“                  

Wolfgang Rasthofer, Teamleiter SAP im Klinikum der Universität München

„Im Hinblick auf die Anreizregulierung ist die Stadtwerke Leipzig Netz GmbH mit ihrer gleich-

zeitigen Gründung am 01.01.2007 dem IT-Rahmenvertrag und somit 16 weiteren Betreuungs-

verträgen zwischen der Stadtwerke Leipzig GmbH und der perdata GmbH beigetreten. Durch 

diesen Beitritt profi tiert die Stadtwerke Leipzig Netz GmbH von ausfall sicheren und perfor-

manten Systemen sowie optimierten Betreuungskosten. Mit diesem Leistungspaket sind wir 

vor allem dem hohen Kostendruck, welcher auf den neu gegründeten Netzgesellschaften 

lastet, gewachsen.“  

Jan Fuhrberg-Baumann, techn. Geschäftsführer Stadtwerke Leipzig Netz GmbH

„Als einziger Anbieter hat uns perdata mit seinem umfassenden Leistungsspektrum und der 

professionellen, zuverlässigen Projektumsetzung überzeugt. Besonders zufrieden sind wir mit 

der hohen Kundenfreundlichkeit durch die individuellen Lösungen, die perdata uns bietet.“

Frank Röthe, Geschäftsführer Zweckverband für Wasserversorgung Nördlicher Saalkreis



oben: Für die Mitarbeiterzeitung von perdata 

haben wir ein neues Layoutkonzept entwickelt

und betreuen die quartalsweise erscheinenden 

Ausgaben.

rechts: Anhand des von uns überarbeiteten Corpo-

rate Designs haben wir den Geschäftsbericht von 

Grund auf neu gestaltet. Schon zum zweiten Mal in 

Folge hat uns perdata mit der kompletten Umset-

zung ihres Geschäftsberichtes betraut.
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verschiedene Printprodukte

Kunde  

perdata Gesellschaft für Informationsverarbeitung mbH, Leipzig

Branche  

Full-Service IT-Dienstleister

Aufgaben 

Erarbeitung eines neuen aufgeräumten und frischen Erscheinungsbildes 

für die Mitarbeiterzeitung und den Geschäftsbericht.

Weiterhin betreuen wir perdata von der Geschäftsausstattung über den 

Internetauftritt bis hin zur Entwicklung von Produktlogos und diversen 

Werbemitteln.

13

12

PERDATA SAP ADD-ONS – INDIVIDUALITÄT TROTZ STANDARD

Add-Ons und individuellen Entwicklungen bietet perdata das „Mehr“, das eine kun-

denspezifische Lösung unvergleichlich macht. perdata Add-Ons sind eigenentwickelte 

Softwareprodukte, welche zusätzliche Funktionalitäten abbilden, die von vorhandenen 

Standardsoftwarelösungen nicht abgedeckt werden.

PERDATA IT-SERVICES 

Die perdata begleitet Unternehmen mit ihren Services und übernimmt die Verantwor-

tung für die zielsichere IT-Unterstützung kundenspezifischer Geschäftsprozesse. Dafür 

bietet perdata ein umfassendes Leistungsportfolio von Beratung bis Betrieb.

SOA ARCHITEKTUREN VON PERDATA – 

AUF DIE KOMBINATION KOMMT ES AN

Die hohe Komplexität betrieblicher Prozesse kann im heutigen dynamischen Ge-

schäftsumfeld in der Regel nur durch eine abgestimmte Kombination verschiedener 

Softwarelösungen umfassend abgebildet werden. Um dieser Anforderung zu begeg-

nen, helfen Ihnen perdatas Integrationsszenarien, Ihre Systemlandschaft zu einer 

virtuellen Einheit zu verschmelzen und die erforderliche Prozesseffizienz zu gewähr-

leisten. Dafür setzt perdata auf die führenden SOA Plattformen von SAP, IBM und 

Microsoft.

SCHULUNGEN & TRAININGS

Auch bei innovativer IT-Unterstützung steht der Mensch weiterhin im Mittelpunkt. 

Denn gut ausgebildete Mitarbeiter entscheiden wesentlich über den Erfolg des 

Einsatzes von IT-Lösungen. Mit Schulungen & Trainings bringt perdata Menschen und 

IT-Lösungen zusammen. 

Die perdata bietet dabei ein modulares Schulungskonzept, basierend auf Grundlagen-

schulungen, prozessspezifische oder nutzerspezifische Individualschulungen, Work-

shops und Weiterbildungsveranstaltungen bei Einführungsprojekten oder Release-

wechseln sowie die Konzeption spezieller Schulungsszenarien vor Ort oder im eigenen 

modernen Schulungsraum an. 

P E R D A T A  –  I T  N A C H  M A ß P E R D A T A  P R O D U K T -  U N D  S E R V I C E P O R T F O L I O P E R D A T A  K U N D E N

PERDATA KUNDEN

REFERENZEN VERSORGER

Fernwasserversorgung Elbaue-

Ostharz GmbH   

Kommunale Wasserwerke 

Leipzig GmbH

LAS GmbH

Stadtwerke Detmold GmbH

Stadtwerke Leipzig GmbH

Stadtwerke Lemgo GmbH  

Stadtwerke Stadtroda GmbH

Stadtwerke Brandenburg an 

der Havel GmbH

Stadtwerke Leipzig Netz GmbH

Stadtwerke Weimar Stadtversor-

gungs-GmbH

REFERENZEN GESUNDHEITSWESEN 

DRK-Krankenhaus Chemnitz-

Rabenstein

DRK Krankenhaus Lichtenstein 

Klinikum der Universität München

Kliniken des Main-Taunus-Kreises 

Sächsisches Krankenhaus 

Altscherbitz

Schön Kliniken

Klinikum St. Georg Leipzig

MITTELSTAND

Flughafen Leipzig GmbH

Flughafen Dresden GmbH

Leipziger Messe GmbH

Leipziger Verkehrsbetriebe GmbH

mdr Mitteldeutscher Rundfunk AöR

TDE Mitteldeutsche Bergbau 

Service GmbH

Universitätsk

Universitätsk

Universitätsk

Medizinische 

Bezirks Oberp

Städtisches K

Klinikum rech

Technischen U

Stadt Leipzig

Landeshauptst

TAKRAF Gmb

Landesbetrieb

AVA Abfallver

Augsburg Gmb

GESCHÄFTSBERICHT 2006

AUFGEWACHSEN IN LEIPZIG – 

ERFOLGREICH IN DEUTSCHLAND!

perKURIER · Ausgabe 1/2008

in den nächsten Tagen informiert und auf unserer 
Internetseite www.perdata.de veröffentlicht.

Aufgewachsen in Leipzig, erfolgreich in Deutsch-
land: Die Unternehmensvision „perdata 2010“ 
wird langsam aber sicher Wirklichkeit. perdata hat 
ihr Ziel der deutschlandweiten Positionierung als 
IT-Full-Service-Dienstleistungsunternehmen konti-
nuierlich verfolgt und konnte dank eines stabilen 
Wachstums seit ihrer Gründung vor neun Jahren 
zahlreiche Etappenziele erreichen. Nachdem sich 
das Unternehmen nicht nur in Mitteldeutschland 
etabliert, sondern auch erfolgreich am norddeut-
schen Markt Fuß gefasst hatte, wurde die erste 
Niederlassung der perdata in Detmold gegründet: 
Seit Herbst 2004 betreuen die vier Mitarbeiter der 
Filiale zahlreiche Kunden in Nordrhein-Westfalen. 
Hier sind vor allem die erfolgreichen Outsourcing-
Projekte für die Region Ostwestfalen-Lippe (Stadt-
werke Detmold, Stadtwerke Lemgo, Stadtwerke 
Dörentrup und weitere Wasserversorger aus der 
Region) sowie das Projekt zum Releasewechsel für 
die Stadtwerke Hamm zu nennen. 
2008 steht nun der nächste logische Schritt in 
der Unternehmensentwicklung an: perdata hat 
sich nach der erfolgreichen Marktpräsenz in Mit-
tel- und Norddeutschland die Erschließung des 
süddeutschen Marktes als Ziel gesetzt. Mit der 
Gewinnung zahlreicher neuer Kunden im Raum 
Bayern und Baden-Württemberg – vor allem im 
Gesundheitswesen – sind dafür die besten Vor-
aussetzungen gegeben. Mit dem Zuschlag für den 

Der Bereich Systeme & Lösungen steht für um-
fassende Kompetenz in allen Belangen der bran-
chenneutralen Beratung, Betreuung und Projektab-
wicklung in den Produktfeldern SAP und Microsoft 
sowie damit verbundener Technologien. Das Team 
bildet das Zentrum für Produktinnovationen, pro-
fessionelles Design von Software-Lösungen und 
die vermarktungsfähige Bereitstellung von Eigen-
entwicklungen oder auf Basis der Produktschwer-
punkte entstandenen Anpassungen.

Zu den Aufgaben des Bereichs zählen:

-  Beratung und Betreuung von SAP-Kunden/An-
wendern in allen Belangen der kaufmännischen 
und logistischen Prozesse

-  Aufbauend auf die SAP-Netweaver-Plattform 
und die vorhandene Kompetenz der Mitarbeiter 
des Bereiches werden Lösungen zur Optimierung 
der Prozessintegration angeboten

-  Im Fokus stehen dabei People-Integration durch 

Portalanwendungen, bzw. Business-Prozess-
Integration durch mobile Infrastruktur und der 
Einsatz von Business-Prozess-Servern

-  Auf der Grundlage von Anforderungen unserer 
Kunden entwickeln wir gezielte Software-Lö-
sungen: von Schnittstellen bis zu komplexen 
Programmen.

-  Planung und Umsetzung von CRM-Lösungen, 
speziell auf der Basis von Microsoft Dynamics 
CRM

Der Bereich Systeme & Lösungen wird von Tho-
mas Perschmann geleitet, zu dessen Team derzeit 
32 Mitarbeiter zählen.

Kompetenz & Innovation

Der Bereich Systeme & Lösungen stellt sich vor

Auf in den Süden

perdata hält erfolgreich Kurs auf den gesamtdeutschen Markt 

UNTERNEHMEN

SAP-Betrieb der Abfallverwertung Augsburg GmbH 
(AVA) zu Beginn des Jahres erhielt perdata zudem 
einen Auftrag, der vielversprechend für die Eta-
blierung in der Region ist. Die gewinnbringende 
Zusammenarbeit mit dem in Esslingen ansässigen 
Systemhaus Hemminger stärkt zusätzlich die Posi-
tion von perdata in der Region. Die Erschließung 
des Südens soll im Laufe des Jahres durch die Er-
öffnung eines neuen Vertriebsstützpunktes bekräf-
tigt werden. perdata wird somit auch 2008 weiter 
erfolgreich Kurs auf den deutschen Markt halten.

Thomas Perschmann
Leiter Systeme & Lösungen

 0341 35522 - 600
 thomas.perschmann@perdata.de 

Petja Röschke
Vertriebsbeauftragte Bereich Versorger

 0341 35522 - 465
 petja.roeschke@perdata.de 

Rainer Falk
Vertriebsbeauftragter Bereich Mittelstand

 0341 35522 - 455
 rainer.falk@perdata.de

Ulrich Schnez
Direktvertrieb Neukunden 
Bereich Gesundheitswesen

 0341 35522 - 308
 ulrich.schnez@perdata.de

Zum siebten Mal präsentierte sich perdata vom 
19. bis zum 21. Februar 2008 auf der Leitmesse für 
Energie- und Wasserwirtschaft in Essen. „Mit Si-
cherheit zuverlässig“ hieß das diesjährige Motto, 
mit dem perdata wieder gemeinschaftlich mit Sys-
temhaus Hemminger vertreten war. Dabei konn-
ten sich die Besucher über die neuesten maßge-
schneiderten Produkte und Dienstleistungen von 
perdata informieren sowie ein multimediales Rah-
menprogramm erleben. perdata setzte in diesem 
Jahr schwerpunktmäßig auf das Thema „Lösungen 
für Netzbetreiber“ und lag damit beim Fachpubli-
kum genau richtig. Über 100 interessierte Mes-
sebesucher kamen an den großzügig gestalteten 
Stand Nr. 444 in Halle 3.

Abgerundet wurde der Messeauftritt wie in jedem 
Jahr durch die legendäre perdata-Standparty am 
ersten Messetag. Entertainerin Jeanette von Wun-
der führte durch eine unterhaltsame Veranstaltung, 
die von der Leipziger Frauenjazzband „Lazylectric“ 
musikalisch umrahmt wurde.

Mutige Messebesucher trauten sich zudem an den 
drei Messetagen auf die perdata-Tanzmatte und 
versuchten im Computer-Actionspiel „Eindring-

linge im Rechenzentrum“, Würmer, Trojaner und 
Viren per Fußtritt aus dem perdata-Rechenzentrum 
zu vertreiben. Am zugehörigen Gewinnspiel, bei 
dem es ein Erlebniswochenende inklusive Hotelü-
bernachtung für zwei Personen im Kletterparadies 
Elbsandsteingebirge zu gewinnen gab, beteiligten 
sich zahlreiche Standbesucher. Der Gewinner wird 

„Mit Sicherheit zuverlässig“

perdata überzeugte bei der E-world 2008

Die Trennung gemeinsamer IT-Systeme von Netz 
und Vertrieb zur Erfüllung der Unbundling-Vor-
schriften und deren kostenattraktive Umsetzung 
sind ein aktuelles Thema der Versorgerbranche. 
Zur Sicherstellung der Entflechtungskonformität 
wird von den Auslegungsgrundsätzen der Regulie-
rungsbehörden seit März 2006 das 2-Mandanten-
Modell empfohlen. Die Trennung von Netz und 
Lieferant ist die Folge. Die Überführung des be-
stehenden Abrechnungssystems in dieses Modell 
stellt kleine und mittlere Unternehmen vor große 
Herausforderungen. Kostentreiber sind das Um-
stellungsprojekt einerseits und die erhöhten Auf-
wendungen im laufenden Betrieb andererseits.

Um niedrige Prozesskosten und einen effizienten 
Netzbetrieb zu erreichen, hat perdata das Mehr-
mandantensystem perENERGIE NETZ entwickelt. 
Diese Lösung zur Unterstützung von Kernprozes-
sen eines Netzbetreibers für die Sparten Strom, 
Gas, Wasser und Fernwärme auf Basis von SAP 

ERP 6.0 zeichnet sich durch einen hohen Automa-
tisierungsgrad, ein vorgefertigtes Migrationsver-
fahren sowie Konformitäten für die geforderten 
Prozessstandards GPKE und GeLi aus. Der Konfigu-
rator von perENERGIE dient dabei als Werkzeug für 
die kundenspezifische Anforderungsanalyse.

Für Fragen zum Thema steht Ihnen Rainer Kunze 
gern zur Verfügung.

Unbundling kostengünstig umsetzen

perdata-Lösung für Netzbetreiber:  
perENERGIE NETZ

Ulrike Schubert
Marketing

 0341 35522 - 335
 ulrike.schubert@perdata.de 

UNTERNEHMEN

Rainer Kunze
Senior-Berater

 0341 35522 - 408
 rainer.kunze@perdata.de 

Dana Ihlenfeldt
Beraterin

 0341 35522 - 407
 dana.ihlenfeldt@perdata.de 

PRODUKTNEWSPRODUKTNEWS

Optimierte perdata-Lösung

Das neue aquaBIL
aquaBIL ist eine auf SAP basierende Lösung für die 
Wasser- und Abwasserwirtschaft, welche deren 
Anforderungen hinsichtlich Prozessabdeckung, An-
wenderfreundlichkeit, Produkteinführungskosten 
und Betriebskosten abdeckt. Zusätzlich zur bereits 
ausgeprägten Branchenkomponente IS-U für die 
Verbrauchsabrechnung konnte aquaBIL um die 
betriebswirtschaftlichen Module im ERP-Bereich 
erweitert werden. Es stehen nun das externe und 
interne Rechnungswesen mit Haupt-/Debitoren-/
Kreditorenbuchhaltung, die Anlagenbuchhaltung 
und Kostenstellenrechnung, die Materialbeschaf-
fung, sowie die Abwicklung des Hausanschluss-
prozesses zur Verfügung. Beim Wasserzweckver-
band Nördlicher Saalkreis wurde diese erweiterte 
Lösung bereits erfolgreich eingeführt. Der nächste 
Meilenstein wird der Releasewechsel auf ERP 6.0 
Mitte dieses Jahres sein.

Thomas Perschmann perdata präsentierte sich auch 2008 erfolgreich in Essen

UNTERNEHMEN

perdata Niederlassung in Detmold

LEIPZIG

DETMOLD

 perdata Projekte

  perdata Nieder-

 lassung

Mehr Kundenservice
Der neue perdata-Onlineshop überzeugt 

mit Kundenfreundlichkeit

Ausgabe 1/2008

Kosteneffi zientes Unbundling 

Entfl echtungskonformität durch die 

perdata-Lösung für Netzbetreiber

Erfolgreicher Auftritt
perdata präsentierte sich mit erlebnis-

orientiertem Rahmenprogramm erfolgreich 

bei der E-world 2008 in Essen

perdata auf neuen Wegen 
in Richtung Süden

rt und auf unserer 
eröffentlicht.

UNTERNEHMENUNTERNEHMENUNTERNEHMENUNTERNEHMENUNTERNEHMEN
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Kosteneffi zientes Unbundling
Entfl echtungskonformität durch die 

perdata-Lösung für Netzbetreiber

Erfolgreicher Auft
perdata präsentierte sic

orientiertem Rahmenprogr

bei der E-world 2008 in 
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Rechenzentrum im Wandel
Prozesswissen und Kreativität werden 

zunehmend erfolgsentscheidend

Ausgabe 3/2007

Neuer Kunde in Augsburg
perdata gewinnt SAP-Ausschreibung des

regionalen Entsorgungsdienstleisters

Sicher per E-Mail kommunizieren
Erfüllung der BNetzA-Anforderungen mit fl exibler 

perdata-Lösung

Neues perdata Kompetenzteam
unterstützt bei SEPA-Umstellung



Um die Mitarbeiter der verschiedenen Standorte 

mit dem neuen Logo und Erscheinungsbild vertraut 

zu machen, haben wir ein Plakat zur Logoeinfüh-

rung entwickelt.
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Corporate Design

Kunde  

OEWA Wasser und Abwasser GmbH, Leipzig

Branche  

Wasserdienstleister

Aufgaben 

» Neuschaffung eines frischen und zeitgemäßen Corporate Designs

» Konzeption und Umsetzung eines Design Guides, als Arbeitsmittel für  

 die Kommunikationsabteilung der OEWA und verschiedene Dienstleister

» Umsetzung des neuen Designs in vielfältigen Kommunikationsmitteln  

 wie Geschäftsausstattung, Imagebroschüre, Flyer, Fahrzeugbeschrif- 

 tung, Zelte, Kalender u.a. 

     



Unser ausgearbeitetes inhaltliches Konzept sieht 

vor, die jeweils nach Aufgabenbereichen sortierten 

Leistungsspektren, welche individuell mit Arbeits-

beispielen und Kundenreferenzen ergänzt wurden, 

mit besonders aussagekräftigen knapp formulier-

ten Texten zu vervollkommnen.

Das dynamische und technisch anmutende Design 

bringt die fortschrittlichen Ziele von HTS überzeu-

gend zum Ausdruck.

Ein Grund genug für unseren Kunden, dieses 

Gestaltungskonzept künftig auch auf Website und 

Messeausstattung zu adaptieren.

K
la

ss
is

ch
e 

K
o
m

m
u
n
ik

a
ti

o
n

Image-Broschüre

Kunde  

HTS – Hoch Technologie Systeme, Coswig

Branche  

Technologiedienstleister

Aufgabe 

Die ebenso speziellen wie anspruchsvollen Dienstleistungen allgemein-

verständlich und dennoch zielgruppenorientiert zu präsentieren war bei 

dieser Broschüre unsere Herausforderung.

Technologie ist unsere Leidenschaft

K O N S T R U K T I O N

Konstruktion mit System

Wenn wir ein Projekt forcieren, dann wächst daraus etwas Neues. 

Nennen Sie es Konstruktion, Entwicklung oder Konzept – immer 

geht es um Systemfähigkeit. Ob verschiedene Bauteile und 

Baugruppen, eine konsequente Materialauswahl oder geeignete 

Herstellungsverfahren: Jedes Detail muss ins Ganze passen. Und 

immer gibt es dabei besondere Anforderungen, die berücksichtigt 

werden müssen. Erst wenn eines ins andere greift, kommt die 

Perfektion ins Spiel.

CAD-Modell eines 

Straßenbahnwagenteils

8

Prototyp eines Diffusors für 

Flugzeugtreibstoffpumpen

Konstruktion von kompletten Maschinen 

und Einzelteilen

Kabelverlegung (Harness Design) 

im 3D und 2D

Zeichnung unter Berücksichtigung 

von Kundenstandards

Anwendung des vom Kunden 

gewünschten CAD-Systems

Betreuung der Fertigung vom Prototypenbau 

bis zur Vorserie

CAD-Training für I-DEAS und 

Unigraphics

Training für Berechnungen in ANSYS 

und I-DEAS

Datenverwaltung in I-DEAS/NX 

mit Teamcenter

Unsere Erfahrungen im 

Bereich Konstruktion:

Unsere Unterstützung von 

CAD- und CAE-Kunden 

bei der Einführung moderner 

Konstruktions- und 

Entwicklungswerkzeuge:

U N T E R N E H M E N

Unternehmen mit Zukunft

Als Ingenieur-Unternehmen sehen wir unsere Bestimmung darin, 

technologischen Fortschritt zu gestalten und Probleme unserer 

Kunden zu lösen. In vielen europäischen und nationalen For-

schungs- und Entwicklungsprojekten sind wir als zuverlässiger und 

erfahrener Partner bekannt.

Erfolgreich haben wir uns auf technologische Neuerungen für 

leichte, energieoptimierte Strukturen spezialisiert. Dabei müssen 

wir Lösungen für anspruchsvolle Produktanforderungen finden. 

Die Umsetzung erfordert eine flexible Organisation. 

Letzte Handgriffe an einem 

ausfahrbaren Solargenerator

2

Dr. Wolfgang Göhler, 

Geschäftsführer HTS GmbH

Unser Unternehmen steht auf zwei festen Säulen. 

Es sind unsere Kunden aus den Branchen Luft- und 

Raumfahrt, Schienenfahrzeugbau, Elektrotechnik so-

wie Maschinen- und Sondermaschinenbau, die uns 

zu Höchstleistungen inspirieren und natürlich unsere 

hoch qualifizierten Mitarbeiter, die für jedes Problem 

eine Lösung finden. Beide verbindet der hohe An-

spruch an das Ergebnis. 

Durch unsere Kooperation mit Universitäten und For-

schungseinrichtungen der Fraunhofergesellschaft blei-

ben wir offen für junge Mitarbeiter und neue Ideen. 

Gemeinsam übernehmen wir ein großes Spektrum 

an Aufgaben, welches sämtliche Schritte von der Pro-

blemstellung bis zum abschließenden Produkttest be-

inhaltet. Einzelne Großprojekte lösen wir mit unseren 

langjährigen regionalen Partnern im Team.

Spezialisten mit Weitblick

hnologische Neuerungen für 

uren spezialisiert. Dabei müssen 

roduktanforderungen finden. 

ible Organisation. 

bei müssen 

nden. 



oben: Mit der Welle haben wir für die Image- und 

Produktwerbung ein frisches und dynamisches Key 

Visual eingeführt, das sich nicht nur in unseren 

Anzeigenlayouts sondern auch auf vielen Kommu-

nikationsmitteln wiederfindet.

rechts: Zum Thema "Wasser in der Landschaft" 

haben wir für die OEWA und Ihre Tochterunterneh-

men einen großformatigen Bildkalender gestaltet. 

Auch in 2009 dürfen sich Mitarbeiter und Kunden 

über einen weiteren Kalender freuen.
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verschiedene Kommunikationsmittel

Kunde  

OEWA Wasser und Abwasser GmbH, Leipzig

Branche  

Wasserdienstleister

Aufgabe

Das von uns neu entwickelte Corporate Design wurde auf diverse Kommu-

nikationsmittel adaptiert.



Für das UFZ haben wir ein sehr modernes und  

variabel einsetzbares Layoutkonzept entwickelt, 

welches zusammen mit hochwertigen Fotos und 

individuellen Infografiken die wissenschaftlichen 

Inhalte ansprechend und für den Laien verständ-

lich vermittelt.

Wir betreuen den 6x jährlich erscheinenden UFZ-

Newsletter bereits im dritten Jahr. Darüber hinaus 

gab es in 2008 eine umfangreiche Sonderausgabe 

in deutscher und englischer Sprache.
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Newsletter-Magazin

Kunde  

Helmholtz-Zentrum für Umweltforschung – UFZ, Leipzig

Branche  

Umweltforschung

Aufgabe 

Die komplette Neuentwicklung einer modernen seriösen Publikation, 

mit der die Zielgruppen Politik und Behörden regelmäßig die neuesten 

Nachrichten und Themen aus dem UFZ erhalten. 



Mit einem neu entwickelten Corporate Design und 

Logo konnten wir aktiv dazu beitragen, die Bewer-

bung HALOmems um umfangreiche Fördermittel 

des Bundesministeriums für Bildung und Forschung 

zum Erfolg zu führen.

Unser durchdachtes Gestaltungskonzept mit klaren 

Strukturen sowie übersichtlichen Tabellen, Grafi-

ken und Diagrammen macht die zum Teil komple-

xen Fachinformationen leichter fassbar und sorgt 

zudem für eine einfache Orientierung.
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Broschur

 













    
 

  
  

  


Kunde  

Zentrum für Innovationskompetenz HALOmem, Halle (Saale)

Branche  

Biotechnologie

Aufgabe 

Im Rahmen streng vorgegebener Bewerbungsrichtlinien war ein anspre-

chendes 180-seitiges Strategiepapier zu entwickeln. 
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Proteinstrukturaufklärung damals und heute

45400

2055
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robuster Methoden für die Produktion großer Mengen rekombinanter Membranpro-

teine behoben werden. In der Vergangenheit wurde eine Fülle von  Expressions-

systemen entwickelt, deren Vor- und Nachteile in Tabelle 1.1 zusammengefasst 

sind.

Bislang hat noch keines der verfügbaren Systeme zum gewünschten Durchbruch für 

die Strukturaufklärung von Membranproteinen geführt, da jedes spezielle Nachteile 

aufweist. Ein viel versprechender Ansatz liegt allerdings in der Benutzung bakteri-

eller Expressionssysteme, deren Hauptnachteil, die niedrige Proteinqualität, durch 

anschließende  in vitro-Faltung aufgehoben werden könnte. Diese Methode hat 

sich für die Strukturbestimmung löslicher Proteine sowie für die industrielle Produk-

tion therapeutischer Proteine bereits bewährt.

Proteinfaltung, Proteinstruktur und Proteindynamik in Halle

Die Proteinforschung gehört zu den traditionell starken Forschungsschwerpunkten 

in Halle. Seit mehr als 10 Jahren untersucht die Arbeitsgruppe „Technische Bio-

chemie“ um Prof. Dr. Rainer Rudolph die in vitro-Faltung von „problematischen“ Pro-

teinen. Die daraus gewonnenen Ergebnisse sind in der Grundlagenforschung hoch 

anerkannt. Außerdem haben sie wichtige Anwendungen gefunden und zu Firmen-

gründungen geführt, z. B. SCIL Proteins. In den letzten fünf Jahren ist die Strukturbi-

ologie durch die Berufungen von Prof. Dr. Milton T. Stubbs, Prof. Dr. Jochen Balbach 

und PD Dr. Daniel Huster etabliert worden (  s. Anlagen Teil I). Im Gegensatz zu 

„traditionellen“ Strukturbiologie-Programmen liegen ihre Forschungsschwerpunkte 

auf der Kombination sowohl struktureller als auch dynamischer Eigenschaften der 

Proteine, vor allem der Proteinfaltung und Konformationsdynamik. 

Expressionssystem Ausbeute Proteinqualität Kosten

Bakterienzellen hoch niedrig niedrig

zellfreies System niedrig mittel hoch

Hefezellen mittel mittel mittel

Insektenzellen niedrig gut hoch

Säugerzellen sehr niedrig hoch sehr hoch

Tabelle 1.1: Vergleich verschiedener Expressionssysteme für rekombinante Proteine

IN VITRO-FALTUNG: EIN VIEL VERSPRECHENDES UND 

KOSTENGÜNSTIGES VERFAHREN DER PROTEINHERSTELLUNG

NSKOMPETENZ HALO
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Weinberg Campus e.V., Initiative Bio Mitteldeutschland, Cluster Biotechnologie /Life Science

Land Sachsen-Anhalt, DFG, BMBF

Abbildung 2.13: HALOmem verwendet zielgerichtete Kommunikationsinstrumente, um den Bekanntheitsgrad 

in den verschiedenen Zielgruppen zu erhöhen, dargestellt:

Zeitschiene der Finanzierungsphase und Häufi gkeit der Aktionen

bzw. durchgängiger Aktion
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GISA Online Style Guide          
Richtlinien für Redakteure 

 Stand: 15. November 2005

rot    Hex  FF0000 RGB  255 0 0

dunkelblau   Hex  003399 RGB  0 51 153

Primärfarben

blau    Hex  81ADDF RGB  129 173 223

hellblau medium   Hex  DAE7F6 RGB  218 231 246 

hellblau    Hex  EFF5FC RGB  239 245 252

Sekundärfarben

Seit dem Relaunch 2005 präsentiert sich das 

Online-Angebot der GISA innovativ und seriös in 

einem hellen und frischen Design. 

Unsere neu konzipierte Bildwelt bildet dazu eine 

überzeugende emotionale B2B-Kommunikations-

ebene.

Die im Online Style Guide verankerten Gestaltungs-

grundlagen haben der Online-Kommunikation der 

GISA durch ihre flexible Anwendbarkeit zu mehr 

Erfolg und Effektivität verholfen und prägen 

inzwischen auch weitere Bereiche des Unterneh-

mens, insbesondere die interne Kommunikation.
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Website Relaunch

Kunde  

GISA GmbH, Halle (Saale)

Branche  

IT-Dienstleister

Aufgabe 

Die umfassende Planung und Neugestaltung des gesamten Internet-Ange-

botes der GISA von der Konzeption bis zum detaillierten Content-Design 

beinhaltete ebenso die Erarbeitung detailliert dokumentierter Vorgaben 

für Programmierer und Redakteure.
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GISA Online Style Guide

Grafische Schaltflächen

Grafische Schaltflächen sind grundsätzlich einzeilig und haben ei

Höhe. Die Breite richtet sich ausschließlich nach dem darin enthaltenen 

Inhalt.

Folgende Elemente sind Grundbestandteile einer grafischen Schalt

25px

25px

Icons

Eine Seite kann unterschiedliche Arten von Icons enthalten, sofern sie sich 

auf jeweils nur einen Bereich beschränken und innerhalb dieses Bereiches 

in Farbe, Größe und Gestaltungsstil einheitlich sind. 

Die Icon-Stile folgender Bereiche sind beispielhaft dargestellt:

1. Interaktionsbereich

2. Breadcrumbnavigation

3. Seitenkopfnavigation (Popup-Fenster)

 

Icons müssen immer eindeutig gestaltet sein, um in Kombination mit Text 

oder einzeln sowohl als Verknüpfung, als auch unverlinkt eingesetzt werden 

zu können.

1px 1px 1px

1px 1px 1px

1px

Linien

Für Trennlinien zwischen Aufzählungs- und Linklistenelementen sowie Ta-

bellenzellen werden im Online-Angebot der GISA ausschließlich Punktlinien 

verwendet. Punktlinien existieren in der Farbe Blau für Elemente innerhalb 

des Hauptinhaltsbereiches und die funktionale Navigation, sowie in den Pri-

märfarben Dunkelblau und Rot für die übrigen Bereiche (z.B. Inhaltsbereich 

im Popup-Fenster oder Fußbereich).

2

1

3

Schaltflächentext

Text - Verdana 10px, regular (dunkelblau)

Schaltflächengrafik

Farbe - (rot)

Schaltflächenhintergrund

Hintergrundfarbe - (weiß)

Schattenfarbe - (blau oder dunkelblau, in Abhängigkeit von der 

darunterliegenden Hintergrundfarbe)

20px

20px 20px 7px

1px
1st-Level Hauptnavigation:

- Verdana 12px, bold, weiß - #FFFFFF

- Hintergrund (dunkelblau - #003399)

- Hintergrund MouseOver (rot - #FF0000)

 

20px         7px

H10px

H10px

Navigations-Bereich:

Interaktion

Kopfzeile:

- Hintergrund

- Kopfzeilenü

Inhalt:

- Verdana 11p

grundsätzlic

- Hintergrund

- Verlinkung m

21px

23px
1px

3px

2nd-Level Unternavigation:

- Verdana 11px, weiß - #FFFFFF mit weißem Pfeil (H5px) davor

- Hintergrund (blau - #81ADDF) 

- Hintergrund MouseOver (hellblau - #EFF5FC / H3px-Zeile darunter rot - #FF0000)

- Text MouseOver (dunkelblau - #003399)

 

3rd-Level Unternavigation (Layer):

- Verdana 11px, dunkelblau - #003399) 

mit dunkelblauem Pfeil (H5px) davor

- Hintergrund (hellblau - #EFF5FC)

- Text MouseOver (rot - #FF0000)

- Außenrahmen rechts/links/unten 

(1px, durchgezogen, blau - #81ADDF)

- Innenabstand (oben/unten: 10px)

 

Breadcrumb-Navi-Zeile:

- Verdana 10px, blau - #81ADDF, Ausrichtung: rechts



Der Image-Teil gehört mit seinen aufwendig 

gestalteten Flash-Animationen zu den Highlights 

und präsentiert das Produktportfolio in jedem Jahr 

auf eine ganz neue faszinierende Weise, die der 

gedruckte Bericht nicht bieten kann.

Der Online-Geschäftsbericht und die Quartalsbe-

richte werden nun schon seit 2007 unter strenger 

Einhaltung unserer Qualitätsstandards bei der 

Programmierung, der Datenaufbereitung und der 

Contentmigration produziert. 
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Online-Geschäftsbericht

Kunde  

Heidelberger Druckmaschinen AG, Heidelberg

Branche  

Druckdienstleister

Aufgabe 

» Web-gerechte Präsentation des Print-Geschäftsberichtes und der 

 Quartalsberichte 

» multimediale Verknüpfung von Geschäftsergebnissen und Produkt-

 portfolios
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noonox media GmbH

Weißenfelser Straße 84

04229 Leipzig

Telefon + 49 (0) 341. 35 52 18 70

Telefax + 49 (0) 341. 35 52 18 71

E-Mail: info@noonox.com

www.noonox.com


